Eccellenze made in ltaly

Limpiantistica, .
con sessant’anni di esperienza

Francesco Frau, titolare di Sarda Clima, ci racconta il lavoro di un’attivita passata di padre in figlio, che oggi e azienda leader nel
settore degli impianti meccanici in Sardegna, ma che adesso guarda alla Penisola

arda Clima, azienda attiva nell’ intero
territorio della regione sarda, si
occupa di realizzare impianti tecno-
logici e meccanici, ovvero tutto cio
che riguarda gli impianti di riscaldamento, cli-
matizzazione, trattamento aria, idraulica e
antincendio. Nata ufficialmente del 2011,
affonda le sue radici ben pit addietro. «La sto-
ria di Sarda Clima inizia lo stesso anno, il 2011
appunto, in cui cessa l'attivita di mio padre, ini-
ziata nel lontano 1978 — racconta il titolare
Francesco Frau -. Le nostre radici sono nella
sua attivita artigianale. Sin da ragazzo, infatti, il
mio doposcuola era fatto di tubazioni, raccordi
e tutto cio che serve per realizzare un impianto
di riscaldamento. A questo, alternavo la pas-
sione per la musica frequentando Il
Conservatorio, dove mi sono diplomato in vio-
lino. Due mondi opposti, che in me hanno
trovato una coesione. Questo percorso di
studi infatti, mi ha dato la possibilita di svilup-
pare delle peculiarita che sono specifiche di
una area del cervello, quella del non razionale,
che sono un altissimo livello di concentra-
zione, unito ad un elaborazione delle
situazioni molto rapida e delle varie possibilita
cui una decisione pud portare, non ultima una
sensibilita che cerco di applicare nel rapporto
verso il prossimo, che siano i miei collabora-
tori o miei clienti. Al tempo stesso, 'approccio
artigianale di mio padre e la sua meticolosa
attenzione per ogni lavoro, mi ha permesso di
riportare la stessa cura nelle grandi com-
messe che oggi acquisisce Sarda Clima».
Quali sono stati i suoi primi lavori?
«| primissimi sono stati di modesta entita. Mi
affiancavano solo due operai termoidraulici,
avevo tanta voglia di fare ma nonostante la
mia esperienza sul campo, non mi ero mai
occupato di sviluppare relazioni commerciali

Francesco Frau, titolare di Sarda Clima che ha

sede a Cagliari - www.sardaclima.it

e di strutturare un'azienda. Ero esperto della
materia, conoscevo l'impiantistica, ma mi
aspettava una sfida completamente diversa.
Consapevole di cio, ho impostato un approc-
cio imprenditoriale sin dal primo momento. Mi
trovavo in una situazione ibrida: non ero un
artigiano che operava da solo ma al tempo
stesso non avevo una realta strutturata. Non
potevo quindi entrare in competizione con i
piccoli artigiani né con aziende strutturate.
Decisi quindi di cercare piccoli lavori dove la
mia gestione e la capacita dei miei due operai
sarebbe stata riconosciuta. Iniziai con la rea-
lizzazione di impianti di climatizzazione di
singole unita abitative, relative a dodici nuove
villette a schiera».

Quando arriva la svolta, la crescita?
«Difficile identificare una vera e propria svolta
perché la crescita aziendale é stata graduale
ma costante. Se dovessi identificare dei
momenti rappresentativi, mi viene da pensare
al primo grande appalto avuto nel 2019 per
un'importante impresa costruttrice della Sar-
degna, che ha coinvolto la mia squadra -che
nel frattempo era cresciuta come numero di
operativi- nella realizzazione di impianti tec-
nologici e meccanici di un condominio al
centro di Cagliari in cui rientravano anche le
filiali di due banche adiacenti. Il secondo
momento significativo ha riguardato la realiz-
zazione degli impianti tecnologici, meccanici,
di trattamento aria e antincendio per il centro
logistico Amazon di Elmas, in provincia di
Cagliari, a oggi I'unico hub in Sardegna. Que-
sto lavoro, in particolare, € uno di quelli che
potrei considerare simbolo della nostra atti-
vita, perché in quell'occasione abbiamo
messo in campo tutte le nostre forze, fisiche
ed emotive. E arrivato nel periodo piu difficile

Osservatorio

che abbiamo vissuto negli ultimi anni: la pan-
demia da Covid-19. Ci eravamo aggiudicati
'appalto quando ancora nessuno aveva mai
sentito parlare di questo virus. Il tempo iniziale
stimato per I'esecuzione dei lavori era di cin-
que mesi ma poi il lock-down ha bloccato
tutto. Nel momento in cui ci hanno dato la pos-
sibilita di lavorare, & stata concessa una
piccola proroga ma le tempistiche rimane-
vano molto strette, ben inferiori a quelle
preventivate. Il general contractor aveva la
necessita che i lavori fossero terminati nel pit
breve tempo possibile. Per venire incontro a
questa esigenza, ci siamo impegnati a realiz-
zare gliimpianti in soli cinquantaquattro giorni
solari consecutivi: un incredibile risultato.
Questo puo far pensare che la rapidita sia
andata a discapito della qualita, in realta ci &
stato riconosciuto dal committente un lavoro
aregola d’arte. E stata una grande soddisfa-
zione per me e la mia struttura, nonché una
grande spinta emotiva che ci ha fatto prendere
consapevolezza una volta per tutte delle
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nostre capacita».
Quali sono i vostri prossimi obiettivi?

«Il primo obiettivo & quello di mantenere gli
standard e confermare i riconoscimenti rice-
vuti. Non piu tardi di due mesi fa, il Sole 240re
ci ha inserito tra le Stelle del Sud 2024, una
lista delle 200 migliori aziende del Mezzo-
giorno che si sono contraddistinte per la
crescita costante, virtuosa ed equilibrata della
propria realta.

Vogliamo proseguire su questa strada, perché
non amiamo i salti nel buio. Per questo conti-
nuero ad impegnarmi, affinché ancora quelli
che iniziano in me come sogni, si trasformino
poi in obbiettivi per I'azienda. Ecco perché
abbiamo da poco costituito una nuova societa
a Milano, la “Sviluppo Impianti Tecnica e Inno-
vazione Srl” in cui siamo presenti con delle
importanti quote. Labbiamo fatto perché le

ILCENTRO LOGISTICO
AMAZON DI ELMAS
Cisiamo impegnatia
realizzare gli impianti in
soli 54 giorni solari
consecutivi. Un
incredibile risultato che
non e andato a discapito
della qualita: ci e stato
riconosciuto dal
committente un lavoro a
regola d’arte

numerose richieste di lavori ricevute negli
ultimi anni dalla Penisola, mi hanno dato la
spinta definitiva per concretizzare un pensiero
Su cui ragionavo da tempo: strutturare una
realta pitl grande con la stessa meticolosita e
competenza di Sarda Clima in nuovo impe-
gnativo e importante mercato come quello del
Nord ltalia» « Elena Bonaccorso

La preferita dai costruttori

«Ho sentito - aggiunge Frau - la necessita di concretizzare il lungo percorso di accredi-
tamento verso i nostri clienti piu importanti con un lavoro di immagine e comunicazio-
ne adeguato di cui il payoff é la sintesi perfetta. “La scelta dei migliori costruttori” é una
conclusione a cui siamo arrivati dopo un’approfondita analisi condotta dall’agenzia Think
Brand, specializzata in comunicazione strategica legata al Posizionamento di Marca. Al-
I'inizio non é stato facile fare mia questa definizione, ma di fatto rispecchia la realta. Ab-
biamo l'onore e l'onere di affiancare i migliori costruttori del territorio, che hanno atti-
rato anche l'interesse di general contractor nazionali, i quali hanno iniziato a coinvolgerci
nei loro interventi, non solo in Sardegna ma anche nella penisola».
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UN METODO DI SUCCESSO

Sarda Clima, in sessant'anni di esperienza, ha sviluppato un metodo di lavoro meticoloso per
garantire il massimo successo a ogni cliente, con un’ampia gamma di servizi. Grazie alla
progettazione ad hoc, Sarda Clima affianca a ogni impresa i propri progettisti, per studiare insieme la
miglior soluzione per realizzare I'impianto su misura per ogni tipologia di progetto. Cio le permette di
adattare la tecnica alle esigenze del cantiere, realizzando impianti piu performanti con il minimo
impatto acustico e visivo sul progetto. Sarda Clima dispone di una ben organizzata struttura, che dalla
direzione all'ufficio amministrativo, passando dall'ufficio tecnico a quello operativo, gestisce un’
importante squadra di tecnici specializzati nell'impiantistica, che le permette di poter spaziare nelle
varie tipologie di lavorazioni con garanzia su tempistiche rispettate e qualita del lavoro sempre ad
altissimi livelli. La sua assistenza post-collaudo poi, € la ciliegina sulla torta del suo metodo di lavoro.
Sarda Clima crede fermamente in una filiera completa, nel non lasciare a terzi la gestione di cid che
si & realizzato, assistendo ogni cliente in tutte le fasi lavorative, anche successive alla fine lavori.
Grazie al suo servizio completo, il cliente di Sarda Clima ha la sicurezza di una soluzione rapida,
puntuale, precisa e competente, potendosi rivolgere a una sola azienda per ogni propria esigenza.

Sarda Clima Sviluppo Srl
Via dei Maestri del Lavoro, 15
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